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Mit SCHACKE

konnen Sie rechnen!

Das gilt nicht nur fiir die von
SCHACKE abgegebenen Ver-
sprechen, wie das jiingste Bei-
spiel des Internetauftrittes des
osterreichischen Branchenfiih-
rers zeigt. Hier hat man nun die
planmifiige Domainumstellung
umgesetzt. Piinktlich, zum ver-
sprochenen Termin, ermog-
licht dies nun den Besuch des
neuen SCHACKE web-shops
unter der seit Jahren bekannten
Adresse www.schaecke.at.

Hier findet sich nicht nur ein
web-shop mit Bildern, Daten-
blattern und vielen Informatio-
nen zu mehr als 130.000 Artikeln,
sondern auch eine Visitenkarte
des Unternehmens mit allen re-
levanten Informationen tiber Nie-
derlassungen, Mitarbeiter, Ter-
mine, Branchennews und noch
vieles mehr. Zwei Besonderhei-
ten aus dem Bereich der SCHA-

Im neuen SCHACKE web-shop
finden sich auch alle Informationen
zu den SCHACKE-Mitarbeitern und
-Niederlassungen

CKE-Dienstleistungsabteilung
seien dazu im Detail erw&hnt:
Fester Bestandteil des SCHACKE-
Dienstleistungsangebotes sind
u.a. die Kurse und Schulungen,
die der Elektro-GrofShandler
seinen Kunden im Rahmen der
SCHACKE Akademie anbie-
tet. Dieses Schulungsangebot
wird nicht nur, die Inhalte be-
treffend, immer auf den aktu-
ellsten Stand der Technik abge-
stimmt und ausgebaut. Die In-
halte der SCHACKE Akademie
werden generell immer wieder
hinterfragt und geméafd den An-
forderungen der Kunden und
des Marktes erweitert. Aufbau-
kurse im Bereich der KNX-
Technologie oder die sehr er-
folgreichen Anlagenbuchschu-
lungen sind nur zwei Beispiele
dafiir. Im Jahr 2011 hat sich die
SCHACKE-Dienstleistungsab-
teilung rund um Gerhard Siegl
besonders intensiv mit diesem
Thema beschiftigt und Bran-
chen- und Kundenanforderun-
gen hinterfragt. Wer SCHACKE
kennt, kann schon vermuten,
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www.schaecke.at

dass es nicht nur beim Hinter-
fragen geblieben ist.

Wie gesagt: mit SCHACKE kén-
nen Sie rechnen, und so wurde
das Kursangebot 2012 um eini-
ge interessante Themen erwei-
tert. Die seit Jahren tiberbuchte
Schulungsreihe zum ,, Anlagen-
buch” wird heuer, um den ho-
hen Anmeldezahlen gerecht zu
werden, mehrmals angeboten
und auch vollig neue Themen
wie z.B. ,SAT und Antennen-
technik” oder auch ,,Baurecht —
mit Recht Gewinne erzielen”
wurden in den Schulungsplan
aufgenommen. Eine Ubersicht
uber alle relevanten Schulun-
gen und Kundenveranstaltun-
gen findet sich im SCHACKE
Terminplaner 2012, der bereits
heute alle Grundinformationen
bis Ende Juni 2012 enthlt.

web-shop

o | SCHACKE[

Nach der Umstellung ist die
bisher schon verwendete Adresse
nun die Zugangsadresse zum
neuen SCHACKE web-shop

Eine Ubersicht iiber alle

relevanten Schulungen und
Kundenveranstaltungen

bietet der SCHACKE

Terminplaner 2012,

der bereits alle Grund-
informationen bis Ende Juni
2012 enthalt

Den Terminplaner findet man
auf der SCHACKE Website
www.schaecke.at im Menii-
punkt AKTUELLES/Termine.
Neben dem grof3 dargestelltem
Auszug des aktuellen Monats
steht dort auch der Gesamtka-
lender fiir die ersten sechs Mo-
nate zur Ansicht zur Verfii-
gung. Details zu den einzelnen
Schulungen sind in den jeweili-
gen SCHACKE-Niederlassun-
gen oder iiber die SCHACKE-
Mitarbeiter zu erfragen, dort
besteht auch die Moglichkeit,
sich fiir die entsprechenden
Veranstaltungen anzumelden.

Wie sehr man mit SCHACKE
rechnen kann, beweist auch die
aktuelle Aktion die sich im
SCHACKE web-shop gleich
auf der Startseite befindet und

Das SCHACKE-Leitungsberechnungsprogramm S-LBP bietet bei
sehr einfacher und iibersichtlicher Bedienung die Moglichkeit, Kabel- und
Leitungsberechnungen bis 600 kW durchzufiihren
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mit der der Elektro-Grofshind-
ler ebenfalls auf zahlreiche
Kundenwiinsche reagiert. Das
SCHACKE-Leitungsberech-
nungsprogramm S-LBP, bis-
her nur den Kunden, die auch
die SCHACKE-Stiicklisten ver-
wendet haben vorbehalten, ist
nun als Kaufversion fiir alle
Kunden erhéltlich.

Diese Software, deren Dauerli-
zenz mittels giinstiger Einmal-
zahlung zu erwerben ist, bietet
bei sehr einfacher und tiber-
sichtlicher Bedienung die Mog-
lichkeit, Kabel- und Leitungs-
berechnungen bis 600 kW
durchzufiihren. Gleich-, Wech-
sel- und Drehstromberechnun-
gen, frei definierbare Spannun-
gen, Kabelparallelverlegungen
oder auch Verlegungen in Erde
oder in Tragsystemen sind nur
einige Parameter, die dieses Tool
beschreiben. Automatische Pro-
grammupdates sorgen dafir, dass
dieses Programm auch langfris-
tig immer auf dem neuesten
Stand bleibt. Fiir grofiere Un-
ternehmen, die mehrere Lizen-
zen benotigen, werden kosten-
glinstige Staffelpreise angeboten.
Obwohl die Lizenzpreise von

Haus aus sehr moderat gestal-
tet wurden, gehen die SCHA-
CKE-Verantwortlichen noch ei-
nen Schritt weiter und bieten die-
se Software nun als 10-Tage-Test-
version kostenfrei zum Down-
load an. Einfach den Down-
load-Button direkt auf der Start-
seite von www.schaecke.at drii-
cken, das ZIP File downloaden
und das Programm auf dem ei-
genen Rechner installieren.
Wer sich von den Qualitdten
des Programms tiberzeugt hat,
kann die Lizenz fiir die zeitlich
unbegrenzte Verwendung ein-
fach per E-Mail bestellen.
SCHACKE iibermittelt dann
einen Freischaltcode, der ein-
malig auf Aufforderung des
Programms eingegeben wird.
Mit SCHACKE kann man also
wirklich rechnen. Fiir Kunden,
die das S-LBP verwenden, trifft
dies sogar im wahrsten Sinne
des Wortes zu. Mehr Informati-
onen tiber das Unternehmen
und das neue Softwaretool fin-
den sich auf www.schaecke.at
bzw. konnen diese {iiber die
SCHACKE-Mitarbeiter in den
sieben Vertriebsniederlassun-
gen eingeholt werden. ®

Die Hager Group iibernimmt ELCOM

Die Hager Group, Blieskastel, hat ELCOM, Neckarsulm, erwor-
ben. Die Unterzeichnung des Kaufvertrags fand am 20.12.2011
in Blieskastel im Beisein von Daniel Hager, Vorstandsvorsitzen-
der der Hager Group, und den Gesellschaftern der ELCOM statt.

Die Akquisition einer der fithrenden deutschen Hersteller fiir Gebaude-
kommunikation und -sicherheit bedeutet fiir die Hager Group eine weitere
strategische Erganzung bei der Ausrichtung als Komplettanbieter fiir
Elektro-Installationssysteme. Damit bietet Hager seinen Kunden, den
Elektro-Technikern, und seinen Partnern vom Elektro-GroBhandel kiinftig
ein erweitertes Losungsangebot aus einer Hand. Unternehmenskultur und
-tradition beider Familienunternehmen bilden eine gute gemeinsame
Grundlage fiir eine erfolgreiche Zukunft unter dem Dach der Hager Group.

Die Hager Group

Die Hager Group ist ein unabhangiges, inhabergefiihrtes Familienunterneh-
men und ein fiihrender Anbieter von Systemen, Losungen und Dienstleistungen
fiir elektrotechnische Installationen. Das Leistungsspektrum reicht von der
Energieverteilung iiber die Leitungsfiihrung bis hin zur intelligenten Gebaude-
steuerung und Sicherheitstechnik — das Einsatzgebiet vom privaten Wohnbau
iiber die gewerbliche Immobilie bis hin zur industriellen Anlage. Die Hager
Group beschiftigt insgesamt 11.200 Mitarbeiter, hat Vertriebsniederassungen
in mehr als 55 Lindern und produziert an 20 Standorten weltweit. Im Jahr
2010 erwirtschaftete die Gruppe einen Umsatz von 1,42 Mrd. Euro.

Die ELCOM GmbH & Co. KG

1976 gegriindet, gilt das deutsche Unternehmen heute als Spezialist fiir mo-
deme Kommunikationssysteme und individuelle Eingangsgestaltungen. Dazu
gehoren professionelle Sprechanlagen, Tiirsprechanlagen und Briefkasten fiir
Architekten, Installateure und Bauherren. Von Ein- und Mehrfamilienhdusern,
Biiro- und Gewerbegebauden, Wohnanlagen bis hin zu Seniorenheimen bietet
ELCOM angepasste Losungen in allen GroBenordnungen. Heute erwirtschaftet
die ELCOM GmbH & Co. KG mit ca. 70 Mitarbeitern an den Standorten
Neckarsulm, Bitterfeld und Indien einen Jahresumsatz von 10 Mio. Euro. @
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